ULUSLARARASI TICARET VE LOJISTIiK BOLUMU
YUKSEK LIiSANS DERS iCERIKLERI

GUZ DONEMI DERSLERI

SOBE-501 BILIMSEL ETiK (2+0)2 AKTS: 0

Bu dersin temel amac1 6grencilerin bilimsel etik ilkeleri ve etik dig1 davraniglar konusunda bilgi sahibi

olmasinin saglanmasidir.

SOBE-502 BILIMSEL ARASTIRMA YONTEMLERI (2+0)2 AKTS: 0

Bu dersin amaci1 6grencilere bilimin amaci ve tanimi, bilimsel bilginin 6zellikleri, bilimsel bilgi ve
degerler sistemi, modern bilimin dogusu ve gelisimi, Sosyal bilimlerde yontem, baglica arastirma

yontemleri, Veri toplama yontemleri, 6lgme ve test teknikleri konularinda bilgi birikimi saglamaktir.

UTL-515 KENTSEL LOJISTIK (3+0)3 AKTS: 7

Bu ders sehir lojistigini incelemektedir. Dersin amaci sehir lojistiginin etkin bir sekilde planlanmasi ve
yonetimi igin gerekli bilgi altyapisini 6grencilere saglamaktadir. Ders siiresince sehir lojistiginin
bilesenleri lizerinde durulacak, sehir i¢i yolcu ve yiik tasima sistemleri hakkinda bilgi verilecektir.
Ogrenciler bu sistemleri modellemeyi ve modellerin ¢dziimii igin kullanilacak ydntemleri

ogreneceklerdir.

UTL-525 ULUSLARARASI TiCARET TEORISIi VE POLITIKASI (3+0)3 AKTS: 7

Bu derste 6lgek ekonomileri ve uluslararasi ticaretle, pazar yapisi, uluslararas1 faktor hareketleri,
ticaret ile kalkinma iligskisi ve Diinya Ticaret Orgiiti (DTO) yasalar1 &zellikle vurgulanarak

uluslararasi ticaret politikasina iliskin ¢agdas araglar incelenmektedir.




UTL-529  LOJISTIKTE AiLE iSLETMELERI (3+0)3 AKTS: 7

Bu dersin amaci aile isletmeleri ve yonetimi hakkinda temel bilgileri vermektir. Bu derste ele alinan
konular arasinda; aile isletmelerinin temelleri; aile isletmesi ve diger isletmelerin farkliliklari; aile
isletmesinin dinamikleri; aile igletmesinin profesyonellesmesi; aile isletmesinde yonetim kurulu ve
isleyisi; aile anayasasi; yonetim devri ve yedekleme; aile liyeleri i¢in kariyer planlama; varis se¢imi ve

bunun finansal ve hukuki yonii; aile igletmesinin degerlemesi ve satis1 yer almaktadir.

UTL-533 LOJISTIK MALIYET YONETIMI (3+0)3 AKTS:7

Lojistik faaliyetlerin icra edilmesi sirasinda meydana gelen tasima, depolama ve diger lojistik
hizmetlere iliskin maliyet unsurlariin incelenmesi, fiyat teklifi olusturulmasi ve teklifin sunumu bu

dersin igerigini olusturmaktadir.

UTL-535 UYGULAMALI ARASTIRMA (3+0)3 AKTS:7

Bu derste 6grencinin arastirma siirecini tanimasi, bu siirecte uygulanacak adimlari ve neler yapilmasi
gerektigini  bilmesi ve sonugta arastirmasini genel kurallar c¢ergevesinde raporlandirmasi

amaclanmaktadir.

UTL-539 GIRISIMCILIK VE INOVASYON (3+0)3 AKTS:7

Bu ders yeni girisimler yaratmayla ilgili, girisimci diisiinme setini, yaraticiligr ve fikir gelistirmeyi,
girisimsel firsatlar1 degerlendirmeyi, fizibilite ¢aligmalar1 ve market arastirmasi yiiriitmeyi, pazarlama
plan1 ve finansal hazirlik ile yer ve kapasite planlamasini, yasal konular ve risk analizi, yenilikeilik
siireci i¢in stratejik araglari, ekipmanlari ve bir ger¢eve saglarken, ayn1 zamanda orgiitsel miidahale ve
gelistirme igin analitik ve kisiler arasi iligkilere dair yeteneklerin onemi gibi konular1 kapsayacak

sekilde tasarlanmistir




BAHAR DONEMI DERSLERI

SOBE-501 BILIMSEL ETiK (2+0)2 AKTS: 0

Bu dersin temel amac1 6grencilerin bilimsel etik ilkeleri ve etik dig1 davraniglar konusunda bilgi sahibi

olmasinin saglanmasidir.

SOBE-502 BILIMSEL ARASTIRMA YONTEMLERI (2+0)2 AKTS: 0

Bu dersin amaci 6grencilere bilimin amact ve tanimi, bilimsel bilginin 6zellikleri, bilimsel bilgi ve
degerler sistemi, modern bilimin dogusu ve gelisimi, sosyal bilimlerde yontem, baslica arastirma

yontemleri, veri toplama yontemleri, 6lgme ve test teknikleri konularinda bilgi birikimi saglamaktir.

UTL-506 ULUSLARARASI TICARETTE YENI TRENDLER (3+0)3 AKTS: 7

Bolgesel ticari anlagmalarin sagladigi avantajlar, tarim iriinlerinin ticareti, gelisen iilke pazarlari,
gelisen tlkelerin aralarindaki ticaret (south-south trade), hava tagimaciligi ve ekspres kargo, kiiresel
tiretim aglari, e-is ve e-ticaret, olur-da-gerekirse (just in case) sistemi, tam zamaninda (just in time)

sistemi , tedarik zinciri giivenligi, KOBI'lerin uluslararasilasma siireci anlatilacak konular arasindadir.

UTL-508 LOJiSTiK iSLETMELERINDE STRATEJIK YONETIM (3+0)3  AKTS:7

Rekabetin hizl1 bir sekilde artmasi ile birlikte isletmeler arasindaki kar ve performans farkliliklarinin
kaynaginin ve bu farkliliklarin siirekliliginin nedenlerinin incelenmesi olduk¢a Onemli bir hale
gelmistir. Ayrica rekabet olgusunun dogas1 goz oniine alindiginda isletmelerin siirdiiriilebilir iistiinlige
sahip olmalarinin onlarin fark yaratma becerileri ile dogru orantili oldugu goriilmektedir. Bu
dogrultuda bu sorulara cevap arama giidiisii i¢inde olan stratejik yonetime iliskin konularin 6grencilere
Ogretilmesi ve bu Ogrenme siirecinin akabinde bazi Ornek olaylarin ¢oziimlenerek konularin

ogrencilere kavratilmasi amaglanmaktadir.




UTL-524 LOJISTIK ISLETMELERI ICIN INSAN KAYNAKLARI YONETIMI (3+0)3
AKTS:7

Insan kaynaklar1 yonetiminin lojistik sirketlerde uygulamalariyla birlikte temel kavramlarinin
tanimlanmasi ve agiklanmasi., sirketlerin insan kaynaklariin sirket performansi iizerindeki etkilerinin
aciklanmasi, lojistik sirketlerde is tasarimina etki eden faktorlerin tanimlanmasi dersin igerigini

olusturmaktadir.

UTL-534 DIS TICARET ISLEMLERI VE MUHASEBE UYGULAMALARI (3+0)3
AKTS:7

Bu ders doviz islemlerinin muhasebelestirilmesi, ithalat ve ihracat islemlerinin muhasebelestirilmesi,
ithalat ve ihracat i¢in KDV uygulamalar1 ve muhasebelestirilmesi, dis ticarette devlet yardimlar1 ve

tesviklerin muhasebelestirilmesi konularini kapsamaktadir.

UTL-536 YONETIM MUHASEBESI (3+0)3 AKTS:7

Bu derste finansal muhasebe ve maliyet muhasebesi bilgilerinin, yonetim kararlarina iligkin

kullanilmasinin 6gretilmesi amaglanmaktadir.

UTL-538 DIS PAZAR ARASTIRMASI VE TICARI ISTIHBARAT (3+0)3 AKTS:7

Bu dersin amaci Ogrencilere; ticari istihbarati tiretebilme, kullanabilme ve stratejide gerekli
degisiklikleri yapabilme, herhangi bir iiriin i¢in hedef pazarlar kisa siirede dogru olarak tespit
edebilme, hedef pazardaki hedef miisteri gruplarini ve bunlarin kod numaralarini belirleyebilme, hedef
miisterilerin agirlik merkezini tespit edebilme ve miisterileri konumlandirabilme, hedef pazarlardaki

rakip ve miisteri istihbaratin1 yapabilme gibi yetileri kazandirabilmektir.

UTL-502 ULUSLARARASI PAZARLAMA (3+0)3 AKTS: 7

Ders kapsaminda, ihracat-uluslararasi ticaret ve uluslararasi pazarlama kavramlari, uluslar arasi
pazarlamay1 etkileyen yurt i¢i ve yurt dis1 ¢evre degiskenleri, mutlak ve mukayeseli iistliinliikler
teorisi, evrensel mamul hayat egrisi modeli, uluslar aras1 pazarlamada takip edilebilecek alternatif mal
politikalari, uluslar aras1 pazarlamada ambalaj-etiket-marka ve garantiler, uluslar aras1 pazarlamada
fiyatlandirma, transfer fiyatlandirma-para biriminin se¢imi-dumping, ihracat bedellerinin 6denmesinde
kullanilan yontemler, dolayli ve dolaysiz ihracat, uluslar aras1 pazarlamada fiziksel dagitim, uluslar

aras1 pazarlamada teslim sekilleri, uluslar aras1 pazarlamada reklam ve yiiz yiize satig, uluslar arasi




pazarlamada fuar-sergi-ticaret merkezleri-satis 6zendirme araglar1 ve halkla iliskiler konulari ele

alinmaktadir.



